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ORORTUNIDAD

NEGOCIOS

Al 98% de la poblacion mexicana les gusta la pizza

EL 70% de los consumidores, prefiere comer la pizza en restaurantes de cadena o franquicias
Meéxico, sequndo lugar mundial en consumo de pizza, después de EEUU

“Pizza", es la palabra preferida de los nifios cuando se tiene en mente consumir comida rapida
La industria de la pizza, tiene un crecimiento anual del 12% para satisfacer

necesidades de consumo
Fuente: Milenio noticias / milenio.com (2024)
PREFERENCIA DE INVERSION INFOGRAFIA DE LA PREFERENCIA
EN MEXICO, BASADO EN LA DEL CONSUMIDOR FAST FOOD
RENTABILIDAD Y CRECIMIENTO
DE LAS MARCAS
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Nuestros clientes

En IGUANAS PIZZA® estamos comprometidos con nuestros
clientes para ofrecerles una experiencia, producto y un servicio
de alta calidad, respondiendo a nuestros estandares de calidad
para generar una amplia expectativa y fidelidad traducida en
satisfaccion total.
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Nuestras sucursales

La infraestructura que desarrollamos en cada una de nuestras
tiendas, es el significado del verdadero aprecio a nuestros clientes
y consumidores, pues cada sucursal equipadas, cuenta con un
diseio y branding corporativo, capaz de favorecer al
posicionamiento de la marca.

Asimismo, el diseno que representa nuestro modelo “A” de
infraestructura, permite que a través de la incorporacion de
juegos infantiles al esquema de negocio, pueda generar que el
volumen de ticket promedio sea favorable en cualquier dia de la
semana, logrando con ello, que los nifos del hogar, vivan una 'F
buena experiencia para llamarlos a una siguiente visita ?
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INNOVACION
ENPRODUCTOS

En IGUANAS PIZZA®, procuramos atender las preferencias de |
nuestros clientes, innovando en deliciosas recetas promovidas|
por nuestro Chef Ejecutivo, con la finalidad de incrementar el |
numero de consumidores, dadas las variedades de nuestro
menu inigualable.

Del mismo modo, IGUANAS PIZA® marca la diferencia en
proporcionar a nuestros consumidores consentidos (nifos),
“vivir la experiencia” de preparar su propia pizza en cada una
de nuestras sucursales, momentos que se consideran
memorables para los Reyes del hogar.
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ROL DE ACTIVIDADES
PARA APERTURADE
SUCURSAL

/ Firma de
7210 R Contrato
Actividades
de Induccion
Estudio de

Mercado / ubicaciéon

(@l

Proyecto de
Remodelacion

Proyecto
Arquitectonico

Equipamiento
de local

Apoyo en
Pre-Apertura

Asistencia Técnica
y Publicidad

Etapas de Inversién por partida
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$350,000.00

$630,000.00

Por el inversionista

Por el inversionista

Por la marca

5% Sobre ventas
Brutas

Validado por la
marca

Por la marca

Para el inversionista

De 12 a 18 meses
de acuerdo al modelo

La cuota de marca se debera cubrir al momento de la firma de contrato



KNOW HOW
DEL NEGOCIO

J.

SMART LOCATION
(Busqueda de ubicacion)

RETORNO DE INVERSION
(Entre 12 y 18 meses)
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BENEFICIoS 8

ESPECIFICOS
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£ Retorno de inversion segura I
&. Potencial de expansion de la marca '
%- Productos con recetas innovadoras '
&. Contamos con mas de 20 aios de experiencia en el ramo |
alimenticio |
& Nuestro negocio es altamente rentable I
& Ofrecemos asistencia presencial y remota todo el afio I
& Entregamos manuales operativos para facilitar la operacion I
% Realizamos capacitacion inicial y continua a los franquiciatarios |
#. Se realizan supervisiones periodicas para alinear la |
estandarizacion y servicio |
& E| departamento de MKT apoya con asistencia publicitaria de la |
marca |

& Se cuenta con una cadena de suministro confiable que reduce |
costos en la adquisicion de insumos |
#. Trabajamos con un CEDIS propio para manufacturar y distribuir |
a tiempo los insumos requeridos en la operacion |
& Se cuenta con el personal altamente calificado para llevar a cabo, |
sus labores en cada una de las areas que componen esta franquicia. |
&. La franquicia también ofrece a sus clientes finales, gran variedad I
de platillos complementarios que potencializan la venta y utilidades |
para el inversionista. I
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% & Nuestro menu es totalmente AT
A % variado al gusto de nuestros i‘i‘
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INVERSIONES A Q'

IGUANAS PIZZA® autoriza para este instrumento, una
inversion de CANON DE ENTRADA DE $350,000.00
(TRESCIENTOS CINCUENTA MIL PESOS 00/100 M.N.) MAS
I.V.A. POR PUNTO DE VENTA INDIVIDUAL, pago Unico por
concepto de derechos y uso de marca hasta el vencimiento del
contrato, el cual, para este convenio, es un periodo de diez
anos, previo acuerdo entre ambas partes: Franquiciante y
Franquiciatario.

Para el costeo de su estructura de servicio, se establece un
pago mensual fijo del 5% sobre el total de las ventas brutas,
porcentaje destinado al pago de regalias por uso de marca y
soporte publicitario en un punto de venta por parte del
inversionista, lo cual se consideracomo unareglageneralenel
sistemade franquicias.

Escenarios de Participacion Mensual

Ventas
Inversion BEES Ticket Brutas

UTILIDAD Retorno
de

Inversion

total Diarios  Promedio promedio GF + GV + GO NETA
al mes

$1,800,000 68 309 $498,000 13
meses

Mggslo 1 7
sésico $980,000 46 309 $369,000 EeeE

*La inversion en remodelacion de la sucursal, mobiliario y equipo es de $630,000.00
con el modelo basico “B”, donde NO se incluye area de juegos infantiles.

*El modelo “B”, se aproxima a un local promedio de 100-150 m2

*No se consideran gastos de renta del local
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